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Pane doktore, vysvétlete mi
prosim, jak se uspésny lékar,
neurolog a s fungujici praxi
rozhodne hodit veskerou do-
savadni kariéru za hlavu ajit
pracovat do rodinné firmy na
pozici Séfa prodejce aut?

MUDr. Milos Vranek, dnesni
obchodni feditel spole¢nosti
Renocar BMW a ¢len tficlen-
ného ,rodinného klanu”, ktery
loni vyznamné pomohl k tspé-
chu znacky BMW na ceském
trhu, na této zméné nespatiu-
je nic nepatfi¢cného. Hned na
uvod schizky, ktera probéhla
v prazském centru jinak brnén-
ské firmy, mi prozradil, ze se
po maturité rozhodoval mezi
studiem mediciny a zahrani¢ni-
ho obchodu. Nakonec zvitézila
medicina, neurologie. ,Lékafi-
ské prostiedi mi bylo znamé
z ¢astych navstév ordinace, kde
pracovala matka jako zdravot-
ni sestra. Volba mediciny méla
i pragmaticky dlvod. Na rozdil
od zahrani¢niho obchodu ne-
byl tento obor nikdy poplatny
dobé budovani ,rozvinutého
socialismu”.

Bily plast za sako

Na prechodu ze svéta medici-
ny k byznysu se podepsalo hned
nekolik faktorQ. Jiz od détstvi byl
Milos Vranek svym okolim pova-
zovan za clovéka s obchodnim
duchem. ,Medicina mne maxi-
malné uspokojovala po strance
pracovni. Nebylo to ale povolani,
kterym by se mohl ¢lovék uzivit.
Jedenact tisic korun ,cistého” za
230 hodin strdvenych na nemoc-
ni¢nim oddéleni nebyla rozhod-
né zdvidénihodnd mzda. “ Davo-
dy vymeény bilého plasté za sako
prisly ale pozdéji. Az v dobé, kdy
se objevovala stale vétsi potfeba
posilit tym rostouci rodinné fir-
my. ,Rozhodujicim argumentem
pro mé rozhodnuti ,pfehodit vy-
hybku” byla pracovni vytizenost
otce. Diky své zodpovédnosti
resil mnohé ukoly za zaméstnan-
ce. Naklddal si toho na sebe sté-

X ¢1@Mnespinénych” klukovskych prani

le vice a pracovni stres se zacal
podepisovat na jeho zdravotnim
stavu. Rozhodl jsem se vypomo-
ci,” vzpomina. ,Zpocatku jsem zil
v ponékud naivni predstavée, ze
budu kombinovat auta a medi-
cinu. Zahy jsem ale dospél k pre-
svédceni, ze je to nemozné. Stale
Casteji totiz dochézelo ke schizo-
frennim situacim, kdy jsem sedél
ve firmé zavaleny praci a do toho
mi volal pacient s Zddosti o radu.
Rozhodnuti ,medicina nebo ro-
dinnd firma“ muselo pfrijit........

Jak medicinska praxe
pomaha byznysu

Presto, ze se jiz praktické me-
diciné nevénuje deset let, uznava
MUDr. Vranek, Ze studium a nasle-
dujici praxe polozily zdklad jeho
dnesnimu Uspésnému podnikani.
Medicina ho naucila vybocovat



z pracovniho stereotypu a zavedenych
klisé, coz se dnes v byznysu hodi. ,Pokud
néco v mém pripadé spojuje medicinu a
prodej aut, je to snaha nabidnout pacien-
tovi - klientovi o hodné néco vice, nez co
bézné ocekdva. V obojim pfipadé je ne-
zbytné urcit sprdvnou diagndzu a védét,
Ze pro Uspéch musite néco udélat. Stejné
jako musi umét dobry lékaf naslouchat
svym pacientdm, musi umét dobry ob-
chodnik peclivé vyslechnout prani a po-
treby zdkaznika, aby pak sém vytvoril v za-
kaznikovi potfebu si nabizeny viz koupit”
Pokud ma byznys sva velkd uskali, pak je
Milo$ Vranek vidi jednoznacné ve vybeéru
spravnych spolupracovnikd. ,Jako lékar
jsem byl na tom Iépe. V nemocnici jsme
pracovali jako tym. Pracoval jsem s paci-
enty, ktefi méli zdjem na zlepSeni svého
stavu a spolupracovali. Kdybych mél sta-
novit univerzalni zaméstnaneckou dia-
gnoézu, popsal bych ji spise symptomatic-
ky. Bohuzel jesté stdle hodné zaméstnan-
cl odmitd pochopit, Ze jim firma nemuze

dat vice, nez oni daji firmé. Jakou lécbu
naordinovat? | kdyz je to tvrdé, resil bych ji
chirurgicky, radikalné. Lék nachazim pou-
ze ve vys$si nezaméstnanosti. Jen tehdy si
néktefi za¢nou vazit dobré prace”.

BMW za 10 tisic mési¢né uz
neni,science fiction”

Presto, ze se jesté stale hovofi o eko-
nomické recesi, spole¢nost Renocar hle-
dala a zdd se, ze i nasla recept, jak tou
spravnou,infuzi” ozivit automobilovy byz-
nys. A to zejména diky pfistupu manage-
mentu a vedeni mnichovské automobilky.
Vysledkem slozitych jednani byl specidl-
ni program zvyhodnéni pro lékare Viz
BMW fady 3 dnes nabizi Renocar Iékardm
za 600 000 korun. K tomu pétilety servis
zdarma.” Tato nabidka bourd podle nazoru
MUDr. Vrdnka mytus o tom, ze BMW je pri-
marné znackou uré¢enou pouze k potése
milionard.

Rad jsem se mylil

Co stoji za Uspéchem rodinné firmy?
,Ponékud neskromné si troufam fict, Ze na
trh plsobi pozitivné sila znacky a osobnf
nasazeni kazdého naseho spolupracov-
nika. BMW nabizi $pickové technologie
s vynikajicimi parametry. Pfesto se jedna
o auta ekologickd a dnes uz i cenové do-
stupnd,” vysvétluje zanicené. Pred deseti
lety, kdy jsem zménil profesi, jsem nevé-
fil, ze se nasimi zdkazniky stanou nékdy
moji kolegové, |ékafi. Rad jsem se mylil,
kdyz jsem tvrdil, ze se nedoziji doby, kdy
si bude moci ¢esky |ékaf poridit viz stejné
znacky, jako kolegové na zdpad od nasich
hranic. Je ndm cti, Ze dnes mdze Renocar
nabidnout mnohé modely [ékaflim témeér
o ¢tvrtinu vyhodnéji. Tim rad splacim svdj
dluh vici svym koleglm?”

Rozhovor ved| PharmDr. Zdenék Prochdzka




